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Yrityssuhteiden tarkoitus
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Jasenistén palveleminen

* Tarjota tietoa erilaisista
uramahdollisuuksista

 Mahdollistaa suorien kontaktien
luominen opiskelijoiden ja
yritysten vdlille

HoM

Varainhankinta

* Mahdollistaa jasenpalveluiden
tuottamisen

* Helpoin tapa mitata
yrityssuhteiden lagjuutta ja
onnistumista
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Yrityssuhteet erilaisia

* Yrityssuhteita voi tehdd
monella eri tavalla ja niilld on
monta erilaista padmaaraad.
Rahallinen
Tyéeldma
Virkistys

» Tarkeint@ on ymmartaa se
mitd yhdistys haluaa
saavuttaa ja milla keinoin.

* Yrityssuhteita kannattaa
tehd& omien vahvuuksien ja
intressien pohjalta.
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Yrityksien nakokulma

 Rahalle vastinetta

* Yhteistydn tausta-ajatus

Molempia hyddyttava vs. "Good will”
Yrityksien yhteiskunnallinen vastuu (CRS)

* Miksi tehdd yhteistyotd?
Nakyvyys
Rekrytointi
Yritysimagon parantaminen
Yhteiskuntavastuu




Kumppanit

* Sopivien yritysten 16ytdminen tarkedd » Kontaktihenkilén valinta vaikuttaa
* Mihin tarkoitukseen etsitadan lopputulokseen
yhteistybkumppania? * Alumnien ja tuttujen hyddyntdminen

» Toimialaspesifit * YIhadaltd helpompi tulla alaspdin

* Isot korporaatiot
* Pienet paikalliset toimijat
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Myynnin pipeline

Ehdotuksessa jotain
muutettavaa!

Prospektointi

Oikean kontaktin
I6ytaminen

Tapaamisen
sopiminen

- Puhelin /7 sdhképosti
keskustelu

Tapaaminen

Yrityksen tarpeiden
kartoitus
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Tarjouksen
iteroiminen

Yhteistybehdotuksen
laatiminen

- Ehdotuksen laatiminen
keskusteluiden pohijalta

Ehdotuksien muuttaminen

yrityksen kommenttien perusteella
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Ehdotus hyva!

Diilin
clousaaminen

Sopimuksen
toteutus

- Diilin vieminen
loppuun asti

- Sopimuskauden lopulla
sopimuksen uusiminen
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Myynnin matematiikka - Myynnin KPI

Aktiviteettien maard * Keskikaupan koko * Onnistumisprosentti

Myyntisyklin pituus



Myynnin matematiikka - Myynnin KPI
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Yhteistyon hoito ja sopimukset

* Yhteistydn hoito * Isommat Sopimukset < Jatkuvuus
* Jatkuva kontakti * Kirjallisena » Kontakti-excel / CRM
* Joustaminen ja * Yksityiskohtainen ja * Toimijoiden vaihtuessa
auttaminen yksiselitteinen

« Kannattaa miettid skenaarioita, kun kaikki ei mene putkeen

"Nykyisen asiakkaan pitdminen maksaa |,
Vanhan asiakkaan takaisin saaminen maksaa 2 kertaa enemmdn
ja uuden asiakkaan saaminen maksaa 5 kertaa enemmd@n”




Yhteistyd, Samalla kentalla
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Workshop tai sen kaltainen
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